GWARANCJA REZULTATOW PROGRAMU MENTORINGOWEGO
“BIZNES NA PREZENTACJACH” (BnP)

§1 Wprowadzenie

Program Mentoringowy “Biznes na Prezentacjach” (BnP) zostal stworzony z
my$la o osobach, ktore chca zbudowaé dochodowy biznes oparty na
projektowaniu prezentacji PowerPoint dla firm i korporacji. Niniejsza
Gwarancja rezultatow daje pewnos¢, ze stosujac sie do wskazowek i wykonujac
zadania, Klient osiggnie konkretne efekty finansowe — bez ryzyka.

§2 Zobowiazania Klienta
Dokonujac zakupu Programu Mentoringowego “Biznes na Prezentacjach”
Klient zobowigzuje sie:

1. Sumiennie przerobi¢ w caloSci wszystkie materialy szkoleniowe
(produkty cyfrowe) ze zrozumieniem.

2. Zaliczy¢ wszystkie zadania do wykonania w materialach szkoleniowych.

3. Informowac Sprzedawce o postepach i wynikach przerabianych
materialéw szkoleniowych.

4. Konsultowac sie ze Sprzedawca i zadawaé pytania w kazdym momencie,
gdy pojawia sie jakiekolwiek wyzwania i problemy.

5. By¢ zaangazowanym, wytrwalym oraz podchodzi¢ do sytuacji powaznie,
realistycznie do swoich mozliwosci i przekonaniem ze sukces wymaga
pracy, czasu i poSwiecenia.

6. Wyciagaé¢ wnioski z wlasnych bledow, stosowac sie do zalecen
Sprzedawcy i wdrazacé je w praktyce.

7. Analizowaé konwersacje i rozmowy sprzedazowe prowadzone z
potencjalnymi klientami, wyciagac¢ z nich wnioski i wdrazaé¢ w praktyce
poprawki i ulepszenia do nich.

§3 Zobowiazania Sprzedawcy
Sprzedawca zobowigzuje sie:

1. Dostarczy¢ Klientowi wszystkie niezbedne materialy szkoleniowe,
informacje i wiedze.

2. Pomaga¢ indywidualnie Klientowi z kazdym problemem i odpowiadaé
na wszystkie pytania.

3. Dostarczy¢ sprawdzone i skuteczne metody pozyskiwania klientow.



4. Dazy¢ do tego aby Klient osiagnal jak najwieksze wyniki finansowe w jak
najkrotszym mozliwym czasie.

5. Zapewnic realne wsparcie, ktore przelozy sie na wzrost przychodow
Klienta.

§4 Gwarancja rezultatéw

1. Sprzedawca gwarantuje, ze w trakcie trwania Programu
Mentoringowego i az do jego zakonczenia Klient wygeneruje dla siebie
Zysk minimum 25 000zl brutto (slownie dwadzieS$cia piec
tysiecy zlotych brutto 00/100).

2. Zysk brutto rozumie sie jako catkowity przychod brutto ze
zrealizowanych zlecen dla swoich klientéw z uwzglednieniem kosztow
brutto pozyskania tych klientow.

Program Mentoringowy zaklada, ze Klient realizuje zlecenia
samodzielnie, wykorzystujac metody pozyskiwania klientow zawarte w
materiatach szkoleniowych, co oznacza bardzo wysoka marze i niskie lub
zerowe koszty operacyjne.

3. W przypadku, gdy Klient spelni warunki okre$lone w §2, wdrozy
przekazang wiedze w praktyce, zaliczy zadania do wykonania a mimo to
nie uda mu sie osiggnac powyzszego celu w przewidzianym powyzej
czasie, otrzyma nieodptatny dostep do: pelnego wsparcia
mentoringowego, pomocy i indywidualnego prowadzenia przez
Sprzedawce oraz pelny dostep do materialow szkoleniowych (produktow
cyfrowych) az do momentu osiggniecia przez siebie wskazanej powyzej
kwoty Zysku brutto.

§5 Postanowienia koncowe

1. Niniejsza Gwarancja stanowi integralng cze$¢ oferty Programu
Mentoringowego “Biznes na Prezentacjach” (BnP)

2. Gwarancja obowigzuje od 12.06.2025r. i nie ma ograniczenia czasowego.

3. Sprzedawca zastrzega sobie prawo do aktualizacji warunkéw Gwarancji,
jednak nie wplynie to na prawa Klientow, ktorzy juz weze$niej dokonali
zakupu.



